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FATORES CONDICIONANTES DO VALOR DE MERCADO DA TRADUGAO

Francls Henrik Aubert (USP)

No arbito dos cursos de graduacao em Letras no Brasil, os vinculos en-
tre 0 tercelro grau e a escola elementar, gue aquele abastece car profissionals do
megisterio, sao relativamente transparentes. Egressos do secundério, os bacharelandos
freqientar tres, quatro ou cinco anos de faculdade, assimilando conhecimentos que,
em grande medida, constituem o proprio teor basico de sua futura atuacgo profissio-
nal, a0 retornarem a escola elementar na qualidade de professores. A mesra transpa-
rencia, porém, nao se faz notar na sequnda e mais recente vertente destes cursos, a
sua modalidade “Traducao”. Cam efeito, nem os alunos, nem, em grande parte, seus pro-
fessores tem ura experiencia profissional sistematica no camo da traducgo. Acresce
que o conteudo programetico e a estrutura curricular dos cursos de Letras satisfazem
antes a certos pre-requisitos para o exercicio da traducao como atividade profissio-
nal do que a possibilidade de transferéncia direta entre o vivenciado intra mures e
as exigencias do mercado. Inversamente, os profissionais jé estabelecidos, que aco-
lher os recem-formados e estagiarios destes cursos camo futuros colaboradores e cole-
gas, tender a interrogar-se sobre 0s mistérios dos ritos de iniciagao academica, mui-
tas vezes aparentemente distantes daquilo que constitul a expectativa destes profis-
sionais. 0 presente trabalho propoe-se, neste contexto, ume sintese parcial das ob-
servagoes pessoals do Autor, acumuladas ao longo de pouco menos de ute década de
atuagao dupla, academica e profissional, no camo da traduc2o, cam enfase nas varie-
VelS que 1nteragem para a detenminagao do valor de mercado dos servicos prestados pe-
los tradutores neste pais.

Por detras da situacao tipica em que tradutores se queixar de sua ma
renuneragao e da falta de prestigio social de sua atividade, e em que clientes se la-
mentam da exorbitancia dos pregos da traducao e da me qualidade do produto oferecido
- tipica porque se reitera, mutatis mutandis, em praticarente todos oS setores de
atividade econamica - esconde-se uva realidade bastante variada que, em suas multi-
plas configuracoes, ora dé razao a ura das partes, ora a outra, ora, ainda, a arbas



OuU a nenhura.

Entendido caro ur meio especifico de comunicacao social, que tem por
funcao primordial tornar transparentes as barreiras lingtfisticas e culturais que blo-
queiar ou dificultar a cotunicacao interlingual, ou, pelo menos, langar pontes de in-
teligihilidade sobre tais barreiras, a tradugao apresenta-se, cavercialmente, como
SERVICO e como PRODUTO. E um servico na medida em que seu proposito ultimo e o forne-
cimento de bens intanglveis - a informacao técnica, cientifica, cultural, juridica,
publicitaria, estética, etc. Constitul um produto na medida er que tal informacao e
gerada mediante ur processo produtivo, tendo por ponto de partida uma determinada
cotposicao de 1nsumos - texto original (T0), diversas informacoes de natureza lin-
gfistica, cultural, tecnica, etc. - que sao processados por meio de determinadas fer-
raventas mentais e fisicas, de forma a resultar nur produto final, o texto traduzido
(Th).

Conver assinalar desde logo que todo trabalho de traducao implica nume
prestacao de servicos. Ja o produto final tangivel pode tanto ser duradouro (a tradu-
cao juramentada, por exemplo), coro ter ura vida util fugaz (interpretacao), ou cons-
tituir, por sua vez, novo INSUTO, a Ser reprocessado ate se ohter um outro produto (o
livro, o filme dublado, o manual de treinamento adaptado as condicoes locals, a ver-
sao definitiva do contrato, etc.), tratando-se nesses casos, do que no jargao profis-
sional por vezes se denarina “traducao descartavel”.

Como er toda atividade produtiva, o concelto de custo na prestacao de
servigos e traducao camporta duas interpretagoes: 0 custo de produgao (assumido pelo
tradutor) e o custo de aquisicao (suportado pelo cliente). No primeiro caso, ela re-
mete aos custos do processarento do TO ate a conclusao da feitura e entrega do TT. No
sequndo, trata-se, sobretudo, do valor que os clientes e usuarios atribuer e estao
dispostos a pagar pela informacao gerada.

0Os custos de producao mais evidentes dizer respe1to a produtividade do
tradutor (relacao hora/laudas) e ao material de consumo dispendido. Menos explicitos,
mas ainda relativarente evidentes, sao 0s custos correntes relativos a sua Infraes-
trutura operacional (locals, maquinas, servicos publicos, material de consuro). Fre-
quentemente desprezados, mas talvez igualmente lmportantes para ur correto COTPUTO
dos custos de producao, sao 0s custos da depreciagao de suas ferramentas de trabalho,
0 custo de sua formacao profissional e cultural lato senso, e de sua atualizacao. Co-
mo em qualquer atividade profissional, espera-se que o valor recebido por seu traba-
1ho cubra todos estes custos, remunerando adequadarente suas horas de trabalho, e
deixem ainda ur saldo positivo a ser reinvestido no aprimorarento qualitativo e/ou na
expansad quantitativa de seu trabalho.

Os custos com que o cliente/usuario esta disposto a arcar para a obten-
a0 de servicos de tradugao dependem, camo ficou dito, ew grande medida, do valor
atribuido a informacao gerada. Expresso de modo simplificado, quanto mais vital e
mais urgente a informacao que a traducao podera gerar, malor sera seu valor aceita-
vel.
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Esta variavel, no entanto, nao se configura como totalmente independen-
te, sendo, pelo contrario, modulada pela relagao oferta/procura.

No mercado da tradugéo, a oferta rararente se configura como oferta de
um produto acabado. Ocorrem, € verdade, casos em que um tradutor executa, por sua
propria conta e risco, ur trabalho de traducao, para posterlomente tentar coloca-10
no mercado, especialmente o editorial. Via de regra, porem, o que se oferece sao ser-
vicos, isto €, a pramessa de uma feitura e entrega de produtos campativeis cam as ne-
cessidades e motivagoes dos clientes e dos usuarios.

A distingao entre cliente e usuario e particulanmente relevante no caso
da tradugao. Por cliente entende-se quem solicita a execucao de detemminado servigo
de traducao. Por usuario entende-se 0 destinatario final da traducao. Nao raro,
cliente e usuario constituem entidades distintas, e normalmente apenas o primeiro €
acessivel ao profissional. Desta forma, ha dois destinatarios da traducao, ur inter-
mediario, outro final, que podem, por vezes, apresentar necessidades e motivacoes
distintas. Isto e, embora idealmente o cliente devesse de certa forma “representar” o
usuario, na pratica podem surgir conflitos. O tradutor que adequar seu trabalho as
exigencias do cliente pode estar correndo o risco de frustrar o usuario final. Inver-
sarente, 0 tradutor que tiver a habilidade de construir para si uma imagem de usuario
final mais congruente com a realidade do que a imagem que dele faz o cliente, corre o
risco de ver o produto de seu trabalho rejeitado pelo cliente em questao.

0Os fornecedores de servicos de traducao sao 0s tradutores “clandesti-
nos”, assalarlados autonamos, ou organlzados em empresas de prestagao de servigos. A
procura e feita pelos clientes e/ou usuarios, pessoas fisicas e juridicas, cujas ne-
cessidades, prioridades, motivacoes e capacidade financeiras apresentamse bastante
dispares.

Em termos de binamio oferta/procura, a relacao entre fornecedores e
clientes/usuarios assenta-se, cavo em qualquer outro mercado, no tripé QUALIDADE,
PRAZO e PRECO.

Visto pelo angulo dos forncedores, a qualidade fundaenta-se na sua
catpetencia, que, neste contexto, abarca: o dominio lingdistico; o conhecimento cul-
tural e tecnico (referencial); a experiencia profissional; as ferramentas de trabalho
e 0 dominio de tais ferramentas; a produtividade; o estatuto legal. Mantidos invaria-
vels os demais fatores, quanto maior e mais diversificado o dominio ling®istico,
quanto maiores e mais diversificados os conhecimentos referencials, quanto malor a
experiencia profissional, quanto mais sofisticadas as ferramentas de trabalho, e
quanto melhor configurado o estatuto legal do tradutor, maior a variedade de servicos
de tradugao que pode oferecer, melhor a sua imagem comercial, e melhor a qualidade de
SEUS Servigos.

0 dominio lingdiistico abarca, neste contexto, nao apenas um conhecimen-
to lexical (inclusive de jargao terminologico), sintatico e fonologico/ortografico,
mas, € talvez principalmente, o dominio dos recursos estilisticos dos idiamas, e suas
respectivas “gramaticas de texto”. O conhecimento referencial nao exige do tradutor
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Que seja bem versado em todos 05 topicos dos diversos textos que lhe vem as maos, e
sim que possa acessar seu contexto referencial, sua “logica”, sua verossimilhanga. Em
arbos 0S €asos, O conhecimento de que 0 tradutor necessitara neo deve obrigatoriamen-
te estar interiorizado en sua totalidade, mas sim estar acessivel a sua manipulagao.
Desta perspectiva, o tradutor aparece por vezes como um gerenciador de informacoes,
assegurando Sua busca e utllizacao contextualmente adequada.

A relacao entre qualidade e experiencia profissional nao deve ser en-
tendida de meneira rigorosamente linear; ou seja, nao ha sempre e necessariamente ura
correlacao significativa entre melhor deserpenho e numero acumulado de laudas ou de
anos de atuacao profissional. Com efeito, parece razoavel supor que um resultado qua-
litativamente positivo de tal experiencia somente sera assegurado se 0 acumulo se deu
numa interac@o constante com um processo de conscientizacao, isto e, se o fazer e o
saber {camo/quando/por que) fazer se entrecruzaram e se fertilizaram mutuarente, pas-
SO @ passo.

As ferramentas de trabalho englobam tanto 0s recursos propriarente ma-
teriais (dicionarios, glossarios, cbras de referencia, consultores especialistas,
instrumentos de escrita - que variam desde o lapis/papel, passando pelas maquinas de
escrever manual, eletrica e eletronica, ate o processador de texto -, gravador, dita-
fone, telefax, videocassete, etc.) quanto os intelectivos (o dominio das tecnicas da
traducao, particularmente a habilidade de correlacionar e fazer equivalerem-se os fa-
tos lingtfisticos e culturais presentes no TO e no TT. A 0pcao por uma malor ou  menor
sofisticacao do instrurental de trabalho dependera em grande parte do tipo de clien-
te/usuario visado, e de uma avaliacao tanto quanto possivel correta da relacao custo/
beneficio. Assim, por exerplo, 0 preco corumente praticado pelas editoras aparente-
mente nao justificarla o investimento exigido para a aguisicad e manutencao de um
processador de texto, enquanto que para um tradutor Jjuramentado, habilitado para
idiamas de grande procura no mercado, este recurso revela-se particulammente util, e
assegura un retorno relativamente rapido. Ja as ferrarentas intelectivas, que repre-
sentarm a0 longo do tempo um actmito de know-how profissional, salvo no caso de uma
situacao de exercicio profissional blogueado er un umco setor textual e referencial,
estarao 1dealmente em processo de continuo aprinorarento, em escopo € en profundida-
de. Uma crescente flexibilidade em temos de capacidade de estabelecimento de equiva-
1encias linguistico-culturais tendera a assegurar ao tradutor o acessn a um mercado
progr9351vanente mals variado.

A produtividade pode ser expressa en numero de laudas (ou palavras, 11-
nhas, kBytes, etc.) por ur periodo de tenpo determinado. Evidenterente, a produtivi-
dade variara em funcao de diversos fatores, tals cam a malor ou menor experiencia do
tradutor, seu maior ou menor dominio 1ingdistico ou de assunto, a malor ou menor exi-
géncia qualitativa, alem do instrumental disponivel. Numa generalizagao a ser tomada
cun granu salis, pode-se estabelecer como padrao profissional, no doninio da tradugao
pragratica (técnica, comercial, juridica), a media de 3 a 4 laudas de 25 linhas x 60
toques por hora.
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Por estatuto legal do tradutor entende-se os direitos que lhe sao con-
feridos pela legislagao vigente, particularmente a trabalhista. Como assalariado ou
autonamo (cam o carpetente registro na previdencia social e na prefeitura de seu do-
micilio, para efeitos do imposto sobre servicos), o tradutor estara legalmente habi-
litado a prestar seus servigos e a receber a remuneracao convencionada. Organizado em
microempresa de prestacao de servigos, 0 profissional gozara, ainda, de determinadas
vantagens fiscals. Habilitado por concurso promovido pela junta Comercial de cada
unidade da federacao, o tradutor (oficialmente denominado “tradutor publico e inter-
prete comercial”) torna-se, por assim dizer, um tabeliao de traducoes, Suas tradugoes
tendo fe plblica er qualquer repartigao ou autarquia governarental (ou instancia ju-
diciaria) do pais. Caso, no entanto, 0 tradutor nao se enquadre em qualquer das al-
ternativas acima, estara operando na faixa da economia “paralela”, sem direitos cla-
ros, e seu trabalho tendera freqifentemente a ser menosprezado pelos clientes/usua-
rios.

Em termos dos clientes e usuarios, o concelto de qualidade encontra sua
contrapartida nas necessidades, motivacOes, prioridades e capacidade financeira. Via
de regra, o cliente pessoa fisica apresenta necessidades esporadicas de traducao, - e
capacldade financeira relativarente baixa. Ja o cliente pessoa juridica tende a apre-
sentar necessidades mals constantes, e ura capacldade financeira relativamente mais
elevada, alem de tender a atribuir um valor maior a infonmacao gerada, na medida em
que tal informagao lhe € vital para Seu proprio processo produtivo.

Quanto as prioridades, estas sao extremamente variadas. No entanto, al-
gumas gnerallzacoes podem ser propostas, delineando algumas tendencias do mercado.
Assim, por exemplo, as editoras tendem a necessitar prirordialmente de traducoes de
idiomas estrangeiros para 0 vernaculo {traducao propriavente dita), quase nunca de
traducoes para idiomas estrangeiros (versao), e, no caso, de texto literarios, raros
sao 0s casos er que o fornecedor devera dispor de conhecimentos ténicos. Em compensa-
gao, devera poder oferecer ur excelente daminlo da estilistica da lingua para a qual
traduz. Para uma firma de advocacia, a necessidade de conhecimentos tecnicos por par-
te do tradutor restringe-se, essencialmente, aos dominios juridico, comercial e fi-
nanceiro, mas sua procura far-se-a tanto por traducOes CoTO por Versoes, e esperar-
se-a um bor darinio da redacao juridica e camerclal. Ja para a enpresa industrial ou
para a editora especlallizada e publicacoes tecnicas, bem como para o escritorio de
registro de patentes, os conhecimentos referencials (tecnologicos) sao de capital im-
portancia, e 0 dominio da versao podera ter uma certa relevancia, mormente para 0S
dots primeiros.

Conver, ainda, assinalar a questao da experiencia. Ha clientes/usuarios
pouco habnlitados a empreenderer um controle de qualidade do servigo. Outros, inver-
sarente, lerao desenvolvido criterios mals ou menos rigorosos, sendo dificil impin-
gir-lhes trabalhos de baixa qualidade, salvo omissao voluntaria. A relativa incapaci-
dade do cliente/usuario em avallar adequadavente um servigo de tradugao nao signifi-
ca, no entanto, a ausencia de disturbios no relacionamento car o fornecedor. Com
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efeito, por lidar com insumos e instrurentos essencialmente de ordem intelectiva, e

nao privativos do tradutor (textos, linguas, culturas), corre-se o risco de detemmi-
nados clientes e/ou usuarios arrogarem-se ura capetencia de que efetivamente nao
dispoem, para julgar, criticar e mesmo rejeitar trabalhos que, num controle de quali-
dade objetivo, seriam aprovados sem maiores ressalvas.

0 prazo € quase serpre um fator de suma irrporténcia no mercado da  tra-
ducao, excetuados 0s casos de tradugao por conta e risco do proprlo tradutor e, em
parte, o setor editorial. Mesmo neste, porem ocorrem circunstancias de prazos estri-
tos, particulanmente porque, no arbito editorial, a traducao constitui apenas um dos
MUIt0s 1NSUTOS € processos que entram na cotposicao final do livro traduudo e ha
obrigagoes contratuais com 0s detentores dos direitos autorais, bem camo epocas mais
favoraveis de carercializacao, a ter em mente. Em muitas circunstancias (por exemplo,
a remessa de propostas e ante-projetos para participagao nume concorrencia interna-
cional, apresentacao de documentos escolares para obtencao de bolsa de estudos, etc.,
etc.), a traducao constitui, inversamente, o Ultimo elo noma seqtiencia de atividades
que levaram a confeccao dos TOs, e quando estes ja se encontram disponivels para se-
rem submetidos ao processamento tradutorio, os prazos remanescentes achar-se sensi-
velmente reduzidos, quando nao efetivamente vencidos.

Desta fonma, os fornecedores que se proponham prestar servigos de tra-
dugao urgente deverao dominar instrumentOs e terem a capacitaca0 necessaria para pro-
duzirem, em prazo limitado, TTs de qualidade aceitavel. Em termos de adequagao a0
mercado, a relagao qualidade/prazo pode ser 1lustrada pelo seguinte grafico:

em que a curva de progressao qualitativa atinge, em periodo de tewo relativarente
curto, um nivel satisfatorio, e em que qualquer melhora qualitativa ulterior demanda
ur prazo adicional que tende a aumentar em progressac geometrica.

Verifica-se, pelo que precede, que as exigenclas do mercado mpoem nor-
malmente que se abdique do ideal absoluto, em favor de um coTpramisso entre as exi-
gencias qualitativas e as imposicOes de prazo. A concretizagao deste ponto de equili-
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brio variara confonme as circunstancias especificas do servico em pauta. Para textos
denotativos - tecnicos, camerciats, etc. - o equilibrio e freqdentemente obtido quan-
do se atinge uma transparéncia informativa boa, e ura adequacao estilistica razoavel.
Para textos de cunho cultural, as exigencias estilisticas serac mals rigorosas. Cabe
a0 tradutor, nestas diversas circunstancias, estabelecer, para cada tarefa, ura esca-
la de prioridades, nao apenas em fungao da relacao conteudo/forma, mas tavbem em re-
lacao aos diversos segrentos do texto. Com efeito, so excepclonalmente (por exewplo
na traducao de poesia), todos oS segrentos terao, a priori, a mesma relevancia infor-
mativa e/ou estilistica. Assim, na versao de um historico escolar de segundo grau,
cabera priorizar a identificagao do aluno, as disciplinas que cursou, a avaliagao que
obteve e a qualificagao que o certificado de conclusao lhe confere, enquanto que in-
formacoes tais como as referencias a estrutura adninistrativa do sistema escolar (p.
ex. delegacia de ensino a que 0 estabelecimento escolar esta subordinado) serao tidos
por secundarios, e uma versao menos feliz para o concelto de “Coordenadoria do Ensino
Basico € Normal” dificilmente acarretara prblemas para 0 uso que se fara da versao de
tal docurento. Desnecessario insistir, 0 que precede nao constitui uma apologia @0
descuido, mas tao sarente a descrigao de um recurso efetivamente erpregado cam 0 in-
tuito de otimizar o tempo disponivel para a traducao.

0 preco €, ao mesmo tempo, fator condicionante e fator condicionado; ou
seja, de um lado resulta da interagao entre prazo e qualidade, e, de outro, influi na
qualidade do servico. Em principio, quanto maiores as exigencias de qualidade e prazo
para um determinado servico, maior o prego que O mercado estara disposto a pagar pelo
mesmo. Inversamente, quanto menor O prego, malores oS Segrentos de mercado dispostos
ou capacitados a pagarem pelo servigo.

Observe-se, no entanto, que ur preco muito baixo afeta o “status” do
servico de forma negativa. Pressupoe-se, car efeito, que o servigo mal pago pode re-
dundar em servico mal prestado, o que, Se nem sempre e verdade, tende a confirmar-se
pelo que se nota na media da producao de traducoes nos segrentos editorial e filmico,
precisarente aqueles em que a remuneracao do tradutor se apresenta, no geral, menos
satisfatoria.

0Os elementos que precedem permitem configurar alguvas “situagoes tipo”
em termos de malor ou menor valorizacao no mercado da tracicao.

(1) Tradutor sem estatuto legal - mercado editorial para textos litera-
rios: constitui provavelmente a situacao menos favoravel. O numero de tradutores dis-
poniveis para este tipo de servigo € relativamente grande, o instrumental exigido €
pouco sofisticado (maquina de escrever manual, dicionarios gerals), os usuarios fi-
nais representam um numero de consumidores bastante restrito e, no geral, pouco exi-
gente quanto a qualidade, e o TT em si constitul apenas um dos insumos para a confec-
¢ao do produto final. Um eventual deslocamento positivo do patamar de remuneracao da
tradugao editorial passara ou pela conscientizacao do cliente da pertinencia de valo-
rizar outros aspectos que nao o meramente financeiro, ou, mals a longo prazo, pela
ampliacao nurerica e/ou pelo aumento no grau de exigencias do consumidor final, o
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que dependera, em ultima analise, de toda uma politica educacional e cultural, pbli-
ca e privada, a ser revista. Ha, no entanto, mesmo na situagao atual, margem para uma
certa valorizaggo, que depende da habitagao do tradutor. Com efeito, a producao de
TTs de un nivel qualitativo suficiente para minimizar ou mesmo dispensar o trebalho
de revisao, pemmitiria a editora cutular a remuneracao da traducao propriamente dita
can a da revisao para o mesto profissional. E, embora a primeira vista a relacdo cus-
to/beneficio para o emprego de processadores de texto na execucao de trabalhos de
traducao no mercado editorial seja desfavoravel, o aumento de produtividade que tal
Instrurento enseja podera, a médio prazo, significar um aumento de ganhos para o tra-
dutor por periodo de tempo.

(2) Tradutor técnico, assalariado - empresa industrial qu de servicos
(engenharia, direito, contabilidade): constitui uma situacao relativamente satisfato-
ria, no contexto brasileiro. O nimero de profissionais efetivamente habilitados a em-
preenderem traducOes e versoes teécnicas de bam nivel € relativamente restrito, a pro-
cura por profissionals cam este perfil tende a aumentar, embora paulatinarente, e 0s
recursos instrumentais tem seu custo assumido pelo empregador. Auferindo de todas as
vantagens sociais da legislacao trabalhista, o salario inicial € razoavel, podendo
atingir, na regiao da Grande Sao Paulo, um valor mensal correspondente a cerca de 80
OTNs. Observe-se, no entanto, que en setores mais Sensiveis as variacoes Conjunturais
da economia, 0 tradutor assalariado sentir-se-a algo exposto a0 risco de demissao.
Cor efeito, do ponto de vista da erpresa, que arca cam encargos socials bastante ele-
vados, abaixo de um certo patamar - provavelmente ao redor de 200 laudas/mes por tra-
dutor - ou caso as necessidades de traducao sejam bastante variaveis, quer em volume
(sazonalidade) quer em especialidades ou linguas, pode afigurar-se mais vantajoso,
tanto operaclonalmente quanto er termos de custos diretos e indiretos, encaminhar
suas necessidades de tradugao a profissionais sem vinculo empregaticio com a referida
erpresa (autonomos) .

(3) Tradutor publico juramentado - clientela diversificada, pessoas fi-
sicas e juridicas: de principio, constituiria a forma mais valorizada de atuacao pro-
fissional na area da traducao. Os tradutores habilitados por concurso publico a pro-
duzirem traducdes investidas de fe publica sao er numero limitado, e detem, por forca
de lei, o monopolio na execucao de servicos de traducao (nao, porem, de interpretacao
em julzo) necessarios para a validacao legal de docurentos em idiama estrangeiro,
além de dominarem boa parte do segrento de versoes car 0 mesto fim. Ainda, os TTs que
produzem nao constituem insumos para nOVOS processarentos, reescrita, etc., e sim
produtos acabados, definitivos , que nao comportan emendas, acréscimos oOu rasuras.
Assim, considerados sob este angulo, 0S tradutores publicos juramentados deveriam po-
der contar cam o patamar mals elevado de remuneragao no mercado, O que vem ainda re-
forcado pelo carater necessario e inescapavel deste tipo de traducao em um grande nu-
mero de circunstancias da vida social e economica (revalidagao de docurentos escola-
res, cartas rogatorias, processos de adogao, registros de marcas e patentes, registro
de contratos de financiamento de direitos autoralis, etc., para fins catbials, e tan-
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tos outros), sendo, portanto, relativarente menos afetados pelas variacoes de ordem
conjuntural no nivel de atividade economica.

Por outro lado, o axercicio de um oficio de tradutor publico constitu
um servico publico, que, como tal, deve parmanecer acessivel a todos os que dele ne-
cessitar. Nada percebendo dos cofres publicos, sao remunerados diretamente pelos
clientes/usuarios, que incluem pessoas fisicas e juridicas, car capacidade financeira
variando entre extrenos. Por este motivo, 0s emolurentos do tradutor publico nao es-
tao sujeltos a acao direta das lels de mercado, sendo tabelados pelas Juntas Comer-
clais de cada unidade federativa. Tal tabelamento varia nos seus criterios e valores
absolutos de um Estado para outro, mas tendem, no geral, a discriminar diversos ni-
veis, levando em conta as seguintes variavels: (1) prazo (normal/urgente, eventual-
mente tarber a urgencia urgentissima); (2) direcao {traducao/versao, esta sendo co-
brada a nivel superior aquela); e (3) tipo de texto, usualmente subdivididos er (a)
textos coruns (docurentos pessoals, cartas, e simlares), (b) textos camercials, e
(c) textos juridicos, tecnicos e cientificos. Nesta configuracao, a traducao sem con-
branca de taxa de urgencia de documentos de tipo (@) (que constituem o grosso das ne-
cessidades de pessoas fisicas) configura-se, de certo modo, camo uma “tarifa social”,
mais acessivel, portanto, ao usuario eventual, e de menor capacidade financeira.

E preciso tarbém levar er conta 0 fato de que as necessidades inerentes
a ura prestacao de servicos publicos exige a instalagao de oficios para idiomas em
que a procura sera fatalarente esporadica (por exemplo, bulgaro, finlandes, Idiche,
serbo-croata, ucranlano), gerando um movimento comercial extremavente reduzido, que
nao representa uma fonte efetiva de renda, mas apenas um galardao curricular. Verifi-
ca-se, pols, que as aparentes vantagens dos tradutores pdblicos sobre as demals cate-
gorias devem ser matizadas, podendo, e detenminados casos, constituirem ate mesmo um
onus para o profissional.

Fstas tres situacoes-tipo evidentemente nao resumem todas as possibili-
dades de 1nteracao entre as diversas variavels aqui apresentadas. Na realidade, a
cotbinatoria destes tenderia, se nao ao infinito, pelo menos a possibilidade de ca-
racterizacao de algumas dezenas de padroes distintos de prestacao de servigos e de
nivel de remuneracao. Ao bacharelando em traducao, tanto quanto ao planejador curri-
cular, incutbe ter em mente esta conplexa realidade de mercado, no desenvolver de sua
atuacao profissional e/ou academica.

*NOTA: o presente trabalho constitul uma reelaboracac do teor de duas palestras, pro-
feridas respectlvarente no quadro da mesa-redonda “A traducao: objetivos do curso de
especializacao e mercado de trabalho”, no athito do seminario "0 ensino do 1taliano
em Sao Paulo: objetivos e perspectivas”, promovido pelo Curso de Italiano do Depto.
de Letras Modernas, FFLCH/USP, em maio de 1987, e “O profissional da tradugao”, como
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parte da programagao da "I Semana de Frances”, Depto. de Frances, PUCSP, em outubro
de 1987. Numa versao proximo a presente, contribuiu para este texto o Prof. Dr. John
Robert Schmitz (UNESP-AssiS), a quem agradeco por suas valiosas sugestoes. Agradeco,
ainda, a Danilo A. Nogueira, tradutor tecnico, por diversas oportunidades de inter-
carbio de experiencias e reflexoes sobre o mercado da tradugao e a Maria Beatriz dos
S. Aubert pela cuidadosa revisao gramatical e estilistica. Desnecessario insistir, a
responsabilidade pelas opinices aqui formuladas recaem exclusivamente sobre o Autor.
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